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Семинар для руководителей предприятий розничной торговли.

Как увеличить рентабельность 

действующего розничного предприятия?

Приглашаем Владельцев и Руководителей розничных предприятий на авторский семинар, экспертов-практиков федерального уровня Дениса Русова и Дмитрия Ермакова.

Для Вас - эффективные управленческие инструменты и новые тренды развития розничной торговли. Все то, что эксперты проверили на собственном опыте и опыте своих клиентов и партнеров. 

В рамках этой деловой встречи Вы так же сможете обсудить с экспертами свои персональные вопросы и получить варианты решений острых проблем.

Что окупается, а что нет? Как продавать большему количеству покупателей больше? Где взять ресурсы и новые идеи для развития. На примерах формата «Чужие грабли» Вы узнаете: что делать не надо,  какие решения приносят действительно отличный результат, какие задачи ставить перед своими сотрудниками, какой требовать результат.

Внедрив хотя бы 10% технологий, которые будут представлены, Вы значительно увеличите рентабельность своего розничного бизнеса! 

Дата: 4 июня 2013 года.

Место: Marins Park Hotel, конференц-залы 2 этажа, Н.Новгород, ул. Советская, д.12.

Время: 15:30 – 18:30  (регистрация участников: 15.00 - 15.30)

Организатор: Компания EVENT MAKE  www.eventmake.ru. 
Семинар проходит в рамках VI Ежегодного Бизнес-форума «Наше дело – МАГАЗИН 2013».

Содержательный план семинара:

	Блок №1

· Формирование устойчивых конкурентных преимуществ магазина. 

· Увеличение прибыли с квадратного метра. 

· Новые тренды в управлении ассортиментом, ценообразованием и торговым персоналом.

· Источники ресурсов для увеличения прибыли, идеи для новых направлений.

Блок №2

· Малобюджетные способы продвижения в розничной торговле. 

· Привлечение новых покупателей в магазин. 

· Увеличение продаж существующим покупателям. 

· Схемы партизанского маркетинга.


Ведущие эксперты:
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	денис Русов, г. Москва.

Профессиональный управленец, со-управляющий розничной сети «Экспедиция», в прошлом топ-менеджер аптечной сети «Ригла» (вторая по величине аптечная сеть РФ), ОАО Труд (производственное предприятие – лидер отрасли), UAB Tegra-Vertas (Вильнюс-Москва, дистрибуция и логистика пен и герметиков ТМ Cyclone и FomePro), Сертифицированный эксперт по управлению человеческим фактором и системам мотивации (Шведский Институт Менеджмента IFL), преподаватель программ MBA в ВШЭ. www.d_rusov.livejournal.com
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	ДМИТРИЙ ЕРМАКОВ, г. Москва

Известный российский специалист по маркетингу и проектной работе. Основные направления – разработка и реализация программ продвижения, позиционирование, партизанский маркетинг, маркетинговая поддержка продаж компании в B2B и B2C отраслях. Более 50-ти реализованных проектов по маркетингу и рекламе. Автор и ведущий программ «Русской школы Управления» по направлению маркетинг, постоянный автор статей для журнала «Новости Менеджмента», спикер межрегиональных форумов «Наше дело» по розничной торговле. Автор популярного блога www.ermakovmarketing.ru С 2000г. работал директором по маркетингу производственных и торговых российских компаний.


Справочная информация:

Стоимость участия: 4300 руб. (НДС не облагается) В стоимость включены: кофе-брейк, персональный сертификат об участии. 

Скидка: при участии 2-х и более представителей — стоимость участия каждого составит 3800 руб.

Внимание! При оплате в день мероприятия стоимость участия 5000 руб. и скидки не действуют.
Условия оплаты – 100 % предоплата до 29 мая. Бронирование мест осуществляется на основе подписанного договора и оплаченного счета за участие (форма договора предоставляется организатором по вашему запросу).
По вопросам бронирования мест, групповых скидок и за дополнительной информацией обращайтесь:

Тел. +7 920-253-95-73, Факс (831) 295-59-59, e-mail: info@eventmake.ru 

Заявка на участие в семинаре

 «Как увеличить рентабельность действующего розничного предприятия».

4 июня 2013 г. Н. Новгород.

Компания (юридическое название) ________________________________________________________________

(название магазина, сети)  _______________________________________________________________________

просит зарегистрировать участников:

	№
	Ф.И.О. (полностью)
	Должность

	1.
	
	

	2.
	
	

	3. 
	
	

	Контактный телефон:
	Факс:
	Е-mail:


Стоимость участия : 1 человек от заведения –   4300 руб./за участника, 2 и более  человек от заведения – 3800 руб./за участника. Форма оплаты: безналичный расчет, 100% предоплата до 29.05.13 . Суммы НДС не облагаются.
Реквизиты организации для оформления счета и отчетных документов:

Наименование юр. лица  

_______________________________________________________________________________________________________

В лице (ФИО, должность) _______________________________________________________________________________________________________

действующего на основании ______________________________________________________________________________

ИНН___________________________________________КПП____________________________________________________

Юридический адрес _______________________________________________________________________________________________________

Почтовый адрес _______________________________________________________________________________________________________

Расч. счет: _____________________________________________________________________________________________

В Банке:  _______________________________________________________________________________________________

Кор.счет: _______________________________________________________ БИК ___________________________________

Подпись руководителя ______________/________________________/

Телефон/факс: _____________________________________________                                     МП

Организатор: Компания EVENT MAKE
Заявки принимаются по тел./факсу: (831) 295-59-59, и по e-mail: info@eventmake.ru
Вы можете самостоятельно зарегистрироваться на сайте  www.eventmake.ru  
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